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pRIORESTEL

> |'EVENEMENT :

Un salon exclusivement réservé aux professionnels de la Restauration Hors Domicile, de I'Hétellerie et de I’ Alimentation

> QUI SONT LES VISITEURS PROFESSIONNELS :
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> QUELLES SONT LEURS ATTENTES

Un salon dédié aux achats de printemps pour des professionnels ayant des projets d’investissements & court et moyen terme.
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NOS SOLUTIONS
POUR VOTRE BUSINESS

/ VOS RENDEZ-VOUS D’ AFFAIRES OFFERTS

PRORESTEL met & disposition de ses exposants et des visiteurs un service de rencontres d’affaires.

e Bénéficiez de rencontres ciblées, efficaces et confidentielles

* Profitez d’'un gain de temps considérable :

'équivalent de plusieurs mois de recherches gréice & un agenda de rendez-vous pré-programmés.
® Accédez en peu de temps & des décideurs souvent inaccessibles en temps normal

e Rencontrez les acheteurs sur votre stand

DES FORMULES D'EXPOSITION AUX CHOIX
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> Création )
d’un « parcours des nouveautés »

Repérées par un jury d’experts et de partenaires

du salon, ?es innovations (fes exposants seront récom-
pensées par un trophée , une communication sur le site
internet Prorestel et la mise en place d’une signalétique
«nouveauté» sur le stand de I'exposant pour susciter
I'intérét des visiteurs du salon.

> Animation : De I'Or en Bar

Une piste pour aider les hételiers & développer leur
chiffre d'affaires en multipliant les occasions de consom-
mation de leurs clients au bar et au room service: offres
alimentaires, boissons, cocktails, plateau de courtoisie.
Une animation complémentaire (réalisation de cocktails,
démonstration de flair, musique d’ambiance) viendra
rythmer cette exposition.

Si vous souhaitez promouvoir vos produits en lien avec
le bar ou le room service, sur cet espace : optez pour
la formule d’exposition stand équipé»de I'Or en Bar»
détaillé dans votre contrat de participation. Attention:
offre limitée & 14 exposants !

> Plateforme e
d’exposition «Accessibilité» :

Cap sur les solutions pour la mise en conformité

des établissements recevant du public. Un regroupement
de produits et services concrets sur 36 m? permettra aux
chefs d’entreprise de trouver des solutions pratiques et de
rendre accessible leur établissement & tous leurs clients.
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3/ UNE PROGRAMMATION EVENEMENTIELLE

> Ca Bouge a I'Ouest
Témoignages et Success Stories & |"Ouest

Une plongée dans I'univers de la Restauration & I'Ouest
avec des témoignages de professionnels pour permettre
aux acteurs de?o Restauration Commerciale, Collective
et aux professionnels de I’ Alimentation d’appréhender
les nouvelles formes et tendances de consommation.

> Petits Producteurs Alimentaires

Un espace d’exposition pour promouvoir les petits

opérateurs alimentaires et les richesses de notre terroir :

|égumes, produits de la mer, viandes, 0||gues, boissons,
roduits laitiers, céréales auprés des professionnels de
a Restauration. Un espace de démonstration culinaire

au centre de cette exposition accueillera des chefs pour

valoriser ces produits d’exception.

Condition de I'Offre : réservée aux petits opérateurs

alimentaires proposant une fabrication artisanale

avec une unité de production située en Région

Bretagne, Basse Normandie ou Pays de La Loire.

Si vous souhaitez promouvoir vos produits

sur cet espace : optez pour la formule d’exposition

stand équipé «Petit Producteur Alimentaire» détaillé

dans votre contrat de participation.

Attention : nombre d’emplacements limités!



DES OUTILS
POUR VOUS DE/\/\ARQUER

Pour capter |'attention des visiteurs et faire en sorte qu'ils s'arréfent sur votre stand,
investissez dans des outils personnalisés |

Avant le salon e
> Apposez votre banniére sur le site www.prorestel.com ==
avec un lien de redirection vers votre site web ( Maxi 5 exposants alternés ) |
> Réservez la banniére sur 'Emailing envoyé & J-10 . S
de l'ouverture du salon a tout le fichier des visiteurs.
EXCLUSIVITE

PRIQ)RESTEL
M), LR LOGOD

> Positionnez votre logo sur tous les badges des visiteurs
du salon ( e-badge et badges imprimés sur site)
EXCLUSIVITE

> Invitez vos prospects et clients au salon
en leur envoyant par courrier leur invitation

> Devenez annonceur dans le guide de visite
remis & |'entrée a tous les visiteurs du salon
( différents emplacements et formats proposés
pour votre insertion publicitaire :
2¢ de couverture, 4¢ de couverture,
page intérieure, demi page )

Pendant le salon
, o 'll..l || -----
> Démarquez-vous avec votre logo sur les plans directionnels pour
permetire aux visiteurs de mieux localiser les stands des exposants ]
( Maxi 10 exposqnts ) — T T T i
- EELL]
..................................................................................................................................................................... : |

> Optimisez votre visibilité en fournissant :

* le sac officiel du salon EXCLUSIVITE
* les cordons porte badge EXCLUSIVITE




ESPACE DUGUAY-TROUIN
QUAI DUGUAY-TROUIN
35400 SAINTMALO

COMMENT VENIR ¢

EN VOITURE :
En arrivant par la RN137, suivre SaintMalo
Centre puis Espace Duguay-Trouin.

EN TRAIN :
Liaisons quotidiennes en TGV direct
Paris Montparnasse - StMalo,

EN AVION :

A 1 heure de |'aéroport de Rennes
pour des vols directs sur les grandes
destinations frangaises et étrangéres

Au coeur d'une région spécialement axée
sur le tourisme, I"agriculture

et I'agroalimentaire, PRORESTEL est géré
par le Péle Tourisme et Evénements

de la Chambre de Commerce et d'Industrie
Territoriale St-Malo/Fougeéres.

SAINT-MALO

5 °45 min

LEU & ACCES

NANTES

BESOIN D'INFORMATIONS ¢ UN RENDEZVOUS 2
'EQUIPE DE PRORESTEL EST A VOTRE DISPOSITION POUR VOUS RENSEIGNER

Partenariats: Votre contact commercial: Pour toute autre information:

Véronique LEFEBVRE Sophie ASENS] Cathy LECLERC

Commissaire Général du salon Chef de produits Salons - Relations Expo- Assistante Commerciale

02 99 20 63 27 sants 02 99 20 29 06

vlefebvre@saintmalofougeres.cci fr 02 99 20 29 00 cleclerc@saintmalofougeres.cci.fr
sasensi@saintmalofougeres.cci.fr

rédit photo : M. Clauzier

Relations Presse:

Myriam MASSON Logistique et technique:

Chargée de communication CCl Pierre HUGUET

02 99 20 63 00 Responsable Technique Evénementiel
mmasson@saintmalofougeres.cci.fr 02 992063 13

phuguet@saintmalofougeres.cci.fr

CONITACTS

PRORESTEL est organisé par la Chambre de Commerce et d'Industrie Territoriale StMalo/Fougéres.
4 avenue Louis Martin - CS 61714 - 35417 SaintMalo cedex N ‘
T,

) “
RETROUVEZ TOUTES LES INFORMATIONS SUR : | | —arovessss

www.prorestel.com CHAERE DE COMMERCE

ET D'INDUSTRIE TERRITORIALE




